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Robert
Strzelecki

Prezes Zarzadu

Wspotzatozyciel Grupy TenderHut.

25+ lat doswiadczenia w IT, 100+ wykonanych projektow
dla duzych firm (publicznych i prywatnych), lokalnie i za
granica. Od lat rozwija firmy technologiczne.

Polak. Przedsiebiorca z natury, doswiadczony w strategii
i wykonaniu.




Thomas
Birk

Cztonek Zarzadu

20+ lat doswiadczenia w IT:

orojektowanie i rozwoj oprogramowania, zarzadzanie
orojektami, analiza procesow biznesowych i potrzeb oraz
orzeksztatcanie ich w rozwigzania ERP (finanse, zarzadzanie
zamowieniami, zakupy i magazynowanie); odpowiedzialny za
wdrozenia i adaptacje.

Dunczyk. Pracowat w Danii, Szwecji i Norwegii (sektory publiczny
i prywatny). Cztonek Zarzadu od 01.2019




Sylwia
Kobus

Chief Financial Officer

Pethomocnik Zarzgdu od ponad 5 lat

15+ doswiadczenia w petnieniu funkcji CFO z czego 10 w
branzy IT, w portfolio udane notowania spotek na
NewConnect i GPW.

Wieloletnia praktyka w MSR i MSSF poparta cztonkostwem
FCCA (miedzynarodowy biegty rewident).

Polka, Finansistka z natury i zamitowania, doswiadczona w
przekuwaniu strategii w czyn.




Krzysztof
Kuper

Head of Investments

10+ doswiadczenia na rynkach kapitatowych

7 lat pracowat jako analityk/Head of Research w domach
maklerskich PKO BP, PDM, Ipopema Securities. Z sukcesami brat
udziat w IPO/SPO podmiotéw takich jak: InPost, PKP Cargo, JW
Construction, AAT Holding, GTC. W Grupie TenderHut
odpowiedzialny za obszar M&A oraz projekty inwestycyjne w

ramach Grupy.

Polak. Pasjonat gield i Swiata finansow. Finansowy
i ekonomiczny sceptyk-realista, doswiadczony
w obszarach prognostycznym i waluacyjnym.







ZDYWERSYFIKOWANY /] MIEDZYNARODOWY DYNAMICZNE

MODEL ZASIEG WZROSTY | CELE
software development, 5 zagranicznych spotek 9 biur w Polsce
lab systemes, i 2 za granicg™*

venture building

Al

370 specjalistow**
50,6 min PLN 63% PEC)

udziat sprzedazy zagranicznej*

NEW/
@ @/ CONNECT

,PODAZAJ ZA StONCEM” 114 min PLN
kapitalizacja

na dzien 15.06.21

skonsolidowana
sprzedaz*®

10,4 min PLN
EBITDA* w segmencie LAB Systems

* Dane za LTM Q1 2021 ** Dane po akwizycji Evertop
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Otoczenie
rynkowe



Software d

evelopment

Globalny rynek teleinformatyczny Udziat ustug outsourcingowych
5,2 bilion USD* w rynku teleinformatycznym
ITO & BPO

557

mld USD

wartosc globalnego

Globalny rynek teleinformatyczny U ITO*
rynku

rosnie w tempie ca. 3% rocznie

* Zrédto: IDC w 2020r., DAXX.com; ITO — outsourcing IT, BPO — outsourcing proceséw biznesowych

21%

Al

7,7%

CAGR 2020-27

prognozowany
wzrost globalnego rynku ITO

Srednie wynagrodzenie roczne

software developera na swiecie (USD)*

Biatorus
Ukraina
Wegry
Czechy
Polska

UK

Nowa Zelandia
Francja
Finlandia
Szwecja
Kanada
Australia
Holandia
Niemcy
Norwegia
Dania
1zrael
Szwajcaria
USA
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Polska w dalszym ciggu oferuje atrakcyjne potaczenie

doskonatej jakosci i arbitrazu kosztow pracy



2,7 mld USD (2019) (CAGR 2019-24)

La b SySte ms Wielko¢ rynku LIS ﬂl | ” Prognoza wzrostu

3,9 mld USD (2024) 7,5%
Globalny rynek laboratoryjnych systemoéw Oczekiwany wzrost bedzie napedzany m.in. zwiekszonymi potrzebami
informatycznych (LIS) 2,7 mld USD* firm w dostosowaniu sie do nowej rzeczywistoéci podczas wychodzenia z

pandemii COVID-19, ktora ograniczyta zakres dziatalnosci komercyjnej
wielu firm.

Segmenty rynku laboratoryjnych systemow informatycznych
(2019-2024 USD mln)

12.0% ~

e LIMS
0 7.2% CAGR APAC 10.0% 4 o
43.7% puly najszybciej rosngcy = CDS
0 o OD -
6.7% CAGR rynek LIS E 8.0% . EDC & CDMS
S 6.0%- ® ®LES
= ® ECM
0 S 4.0% - -
2?.7 Yo S - ® SDMS
Ameryka Pétnocna P A 2.0% -
najwiekszy
rynek LIS 'DD% T T T T 1
- 200.0 400.0 600.0 800.0 1,000.0

Market Size (USD Million)

RoW 6.1{y0

8.2% CAGR

LIMS posiada najwiekszy udziat (ca. 31%) w rynku laboratoryjnych
systemow informatycznych i jednoczesnie bedzie to najszybciej
Wzrost rynku o 8,2% w 2019 roku o . . o

rozwijajgcym sie segmentem rynku w perspektywie najblizszych lat

(10,3% CAGR 2019-24).

* Zrodto: MARKETSANDMARKETS.

10



Venture Building

/!

/!

/!

Corporate Venture Building (CVB) to budowanie przez grupe kapitatowa
niezaleznych firm w formie startupu, ktorego model biznesowy zasadniczo
rozni sie od modelu grupy

CVB to strategia innowacji, w ktorej korporacja wspiera startup zasobami
(np. finansowaniem, kontaktami, wiedza eksperckg itp.) w zamian za
dostep do nowych technologii, rynkow i strategii biznesowych

CVB pozwalajg swoim korporacjom na lepsze zrozumienie potrzeb klientow,
poszerzenie portfela produktow, ekspozycje na nowe rynki i w efekcie
zwiekszenie marzy zysku

Etapy Venture Buildingu

PORTFOLIO
BUILDING

>

PIPELINE/IDEA EARLY-STAGE SUPPORTING EXITING
SOURCING SHAPING GROWTH VENTURES

Przykiady

SEGMENT

FINTECH

MOBILITY

DATA
ANALYTICS

MOBILE APP

DATA
ANALYTICS

STARTUP

V_PPS

evidation..

HEALTH

NIANTIC LABS
(2010)

L Livongo

VENTURE

BUILDER

BE Microsoft

11



02

Grupa
TenderHut




Udziat segmentu
w przychodach*

Software development

/\ IT, Ul/UX/design,
cyberbezpieczenstwo,
doradztwo prawne

IDEA > WIZJA > OPROGRAMOWANIE > GO LIVE oo,
przychodow
rozliczanych na
LeGdL — SOFTWare W ProTecT podstawie
HUT — X ExtraHut HUT HUT roboczogodzin

Model
niskiego
ryzyka

Od idei do dziatajgcego systemu 24/7

13
* Dane skonsolidowane za 2020r.



Lab systems

LIMS/LIS/LES wdrozenia i

konsulting

SOLUTiON

4
LIMS )
Partnerstwo z -QE"E]NUTF ESFEE{

ThermoFisher to Swiatowy lider na rynku produktow i ustug dla
laboratoridow, urzadzen do analizy i diagnostyki specjalistycznej, jak
rowniez w obstudze szeroko pojetej nauki. Od 2016 roku TenderHut z
sukcesem realizuje partnerstwo z ThermoFisher w zakresie wdrozen
systemow LIMS (Laboratory Information Management System).

pee i

Liczba pracownikow Przychody
80,000 35,9 mld USD

* Dane skonsolidowane za 2020r.

Holo | Labs

LES

Multi-vendor
solution

D Holoames

LIS

Partnerstwoz o4 LabVantage

LabVantage to wiodacy globalny dostawca informatyki
laboratoryjnej. Oferuje kompleksowe portfolio produktow i ustug,
ktére umozliwiajg klientom poprawe jakosci, prowadzenie
szczegotowej dokumentacji i przestrzeganie wymogow prawnych.
Od 2021 roku Holo4Med jest partnerem LabVantage w zakresie
wdrozen systemow LIS w szpitalach i klinikach.

pee i

Liczba pracownikéw Przychody
360 52,3 min USD

Udziat segmentu
w przychodach*

Partnerstwo z
globalnym liderem
systemow LIMS/LIS

Potrzeba
zapewnienia
wsparcia 24/7 w
modelu ,,pod3azaj za
stoncem”

14



Udziat segmentu

Ve ntu re bUiIding w przychodach®

/\ Startupy: WorkTech, PropTech,
MedTech, LabTech, HRTech, EduTech,

SecTech

VENTURES

PORTFOLIO ) PIPELINE/IDEA ) EARLY-STAGE ) SUPPORTING ) EXITING
SHAPING

GROWTH

FUNDING SOURCING

Zrodto innowagji
i potencjat do
generowania

wzrostu

automated Chalnply e(? zonifero

N'UMEE

A Hol.
WANOGACON 0 O#Labs

v

Wyzszy zwrot
z inwestycji,
obarczony wyzszym
ryzykiem

* Dane skonsolidowane za 2020r.



Svynergia segmentow

SOLUTON
4L.aBS
TenberHuT .
HUT / LIMS/LIS/LES
—~ SOFTWARE konsulting
DEVELOPMENT y N
Outsourcing IT
—_— Ul/UX/design Holo / L ab
W Ty cev cyberbezpieczenstwo P Jﬁ dlDS o Holo4Med

doradztwo prawne \ T -

S VENTURE .-
— X ExtraHut BUILDING ]
NUMEE —— Start-upy w obszarach WorkTech,
PropTech, MedTech, LabTech, — — (3 automated
checkin
LeGaL EduTech, SecTech

N

Spotki z segmentéw LAB SYSTEMS i VENTURE BUILDING korzystajg ®

z ustug programistycznych, prawnych, graficznych oraz ustug z Uﬁ%ﬁ.on
zakresu cyberbezpieczenstwa spotek z segmentu SOFTWARE cromERv e
DEVELOPMENT.

Chainply/ YCNGACON

v



Wyniki
segmentow

Struktura segmentowa EBIT 2019* Struktura segmentowa EBIT 2020*

1,5

Software Lab Venture Eliminacje EBIT 2019 Software Lab Venture Eliminacje EBIT 2020
Development Systems Building konsolidacyjne Development Systems Building konsolidacyjne

17
* Dane w PLN min



50,6

46,9
37,8
24,2
16,2
10,4
8.9 8.8
5.0 7.1
4.0 1.6
23 15 2,7 2.8
0.3 0,0

2016 2017+ 2018 2019 2020 LTIV

m Przychody ze sprzed azy EBITDA ZysK netto

Dane w PLN miln

* Pierwszy rok przeliczania danych wg metodologii MSSF

10,7

0.8 p,4

10°20

14,4

J

10°21
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Dynamiczne
WZrosty

/

/

42%

CAGR

przychodow
ze sprzedazy
w ciggu 3 lat

X4

Wzrost zyskow
na poziomie
EBITDA i netto
w ciggu 3 lat

/

/

24%

Dynamika przychodow LTM
LTM 03.2021: 50,56 PLN
LTM 03.2020: 40,83 PLN

123%

Dynamika EBITDA LTM
LTM 03.2021: 10,38 PLN
LTM 03.2020: 4,64 PLN

AN +34%

Wzrost przychoddow
1Q2021/1Q2020

A +194%

Wzrost EBITDA
1Q2021/1Q2020

19



Geografia

centrow
programistycznych w
Polsce

* Planowane otwarcie 2H 2021

miedzynarodowe
centra
programistycznie

rynkow, na
ktorych aktywnie
dziatamy

0 Poland (Biatystok, Warszawa, Wroctaw,

Przemysl, Olsztyn, Szczecin,

Poznan, Gdynia, Chorzow)

a Ireland (Dublin)

e UK (Londyn)

° France (Paris)

e Denmark (Copenhagen)
e Switzerland (Zurich)
a Germany (Munich)

e Sweden (Stockholm)

e Finland (Helsinki)

20



Struktura
sprzedazy

Struktura geograficzna*

m Polska m UK
m Szwecja USA
Francja Pozostate

* Na podstawie skonsolidowanych danych za 2020 .

Struktura branzowa™

B Technologiczny / IT

® Laboratoryjny

m Turystyka / Travel
Media i rozrywka

®m Opieka zdrowotna
m Finanse i ubezpieczenia
= Handel

Inne

Struktura segmentow™

m Software development
= |Lab systems
Venture building

21



BN Microsoft
B GoldPartner

Kamienie

Deloitte. ggloitte.
50 0 Technology Fast 50

milowe

O O
2010 2012

Start pod nazwa Wejscie do grupy
CodeArch SMT Software

2015

Odkup akcji
od SMT Software.

Zmiana nazwy na
TenderHut.
Zatozenie
Solution4Labs i
SoftwareHut.

Technology Fast 500 2020 Central Europe

2018 EMEA WINNER
Deloitte. FT | 1000

Europe’s Fastest
50 mis | Growing Companies
Technology Fast 50 Technology Fast 50 X
2016 Central Europe 2018 CE LAUREATE statistaZa
Deloitte.
De|0|tte. DEIOltte. FT FT 1000 I‘ I FINANCIAL
500 5 O 0 FINANCIAL FT rnanciac Europe’s Fastest TIMES
TIMES TIMES mis | Growing Companies FT1000 Europe's

Technology Fast 500 Technology Fast 500 FMO0O Europe s FTMO0O Ewope's 1 0 O O Fastest Growing
2016 EMEA 2017 EMEA WINNER Fcﬁ}n'?;‘uﬁ[mgg .I 0 0 0 Fostost Orowing statista % Companies 2021

O
2016

Ekspansja
zagraniczna.

Zatozenie
LegalHut.

Przedstawicielstwa
w Szwecji i Danii.
Potgczenie z
LemonTea
|
Qburst Poland.
Umowa partnerska
z Thermo Fisher
Scientific.

O
2017

Potgczenie z
LIT.
Przedstawicielstwa
w Niemczech,
Wielkiej Brytanii,
Irlandii, Szwajcarii |
USA.

Centrum
developerskie w
Olsztynie.

O
2018

Centra
deweloperskich we
Wroctawiu
Szczecinie i
Przemyslu.

Potgczenie z
GSWtech.

Wejscie na rynek
francuski.
Zatozenie
ExtraHut.

O
2019

Potgczenie z
Javeo.
Udane wdrozenie
aplikacji Zonifero.

Wejscie na rynek
finski, amerykanski
i chinski.
Zdobycie statusu

Ztotego Partnera
Microsoft.

O
2020

Akwizycja 45% w
Nordic Tech
House (Szwecja).

Utworzenie/wydzie
lenie spotek
Holo4Labs,
Holo4Med i

Zonifero.

Pozyskanie
2,2 min PLN
finansowania dla
Holo4Labs i Grow
Uperion.

O
2021

Debiut na rynku
NewConnect

Akwizycja Evertop

22



Strategia
o

Ekspansja Rozwaj organiczny ¢ idacia brany [T
: . . nsoli ranz
zagraniczna zarowno w Polsce i onso aclj(a oranzy
"a fwiecie poprzez akwizycje w

Polsce i na sSwiecie

=S W

Aktywny udziat Tworzenie Stworzenie
w digital komplementarnej srodowiska okoto-
transformation oferty dla klientow startupowego

/ N\

- AR

Oferowanie wtasnych /wiekszenie cross-sellingu i
innowacyjnych upsellingu pomiedzy spotkami w
produktow i ustug IT grupie

,Naszym celem strategicznym
jest wzrost zarowno na rynku polskim,
jak i zagranicznym,

przy jednoczesnym zachowaniu zdrowej relacji:

pracownik - pracodawca — klient - inwestor”

Robert Strzelecki

Prezes Zarzadu

23



Strategia M&A

Podstawowym celem aktywnosci TenderHut w obszarze M&A jest budowanie skali, poszerzanie
portfolio produktowego oraz zwiekszanie udziatu w wybranych rynkach geograficznych

/] PODSTAWOWE /]
KRYTERIA
Rentownos¢ operacyjna
Doswiadczony i zaangazowany zespot

Atrakcyjna wycena
Produkt

Ve

10

zrealizowanych akwizycji
od 2015 roku

PREFEROWANE /)
KOMPETENCIJE

Software development
Lab systems
Cybersecurity

Al / ML

9

36

zidentyfikowanych
nowych celow M&A
i wstepnych rozmow

PREFEROWANE

RYNKI

EU + UKRAINA
USA

1

akwizycje zrealizowane
poza Polska

24



03

Plany
| cele



Plany na 2021

Przeniesienie notowan spotki
na GPW
do konca 2021 roku

Zamkniecie 4-5 akwizycji w
Polsce
| za granicg™

* Jezeli proces przejscia na GPW, uniemozliwi przeprowadzenie
akwizycji, to plan zostanie przeniesiony na | kw 2022

Pozyskanie kapitatu
na rozwoj poprzez emisje
akcji

Rozwoj platformy Venture
Buildingu

26



Cele do 2025

il

1000 os6b
w Grupie TenderHut

=]

Venture Building: obecne
startupy rentowne,
przyktady skutecznych
exitow

U

Software Development:
Digital Transformation
Consulting

S

Sprawnie dziatajace
srodowisko
inkubacyjno - akceleracyjne

©
Lab Systems:
3 strefy czasowe

27
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Struktura Oferty

Akcje oferowane

v'180 000 akcji serii D1, stanowigcych 9,0% w podwyzszonym kapitale Spotki
v'Cena maksymalna: 62,00 PLN

Cele emisyjne — szacowane wptywy: 11,16 min PLN

v'8 miIn PLN — akwizycja podmiotéw mogacych stanowi¢ uzupetnienie oferty produktowej spotek tworzacych segment Software design and development oraz powiekszyé
baze klientow lub ktorych rozwigzania mogtyby z powodzeniem zosta¢ wdrozone w formule SaaS, w ramach platform funkcjonujgcych w Grupie TenderHut,

v'2,16 min PLN — stworzenie, w ramach segmentu Venture building, srodowiska taczacego, integrujgcego i akcelerujacego podmioty na wczesnym etapie rozwoju oraz
zbudowanie platformy dajgcej mozliwosc pozyskania przez nie finansowania,

v'1 mln PLN — wzmocnienie zarzadzania kanatami sprzedazy

29



Umowy lock-up

Umowa lock-up z inwestorami

Troje akcjonariuszy Emitenta posiadajacych fgcznie 863 300 Akcji Spotki stanowigcych 47,7 % reprezentujgcych tyle samo gtosow na WZA zawarto umowe lock-up r. na
mocy ktorej do 31 lipca 2022 zobowigzali sie, ze:

v'nie beda rozporzadzaé bezposrednio lub posrednio swoimi akcjami albo instrumentami finansowymi uprawniajgcymi do nabycia tych akgji,

v'nie beda wnioskowaé bezposrednio lub posrednio o emisje jakichkolwiek papierow wartosciowych zamiennych na Akcje lub instrumentéw finansowych, ktére w
jakikolwiek inny sposoéb uprawniatyby do nabycia Akcji,

v'nie dokonaja, bezposrednio lub posrednio, zadnej transakcji, ktérej skutkiem bytoby przeniesienie akcji badz praw z tych akcji, na rzecz jakiejkolwiek osoby trzeciej,
v'nie podejma, bezposrednio lub posrednio, jakichkolwiek rozmdéw badz negocjacji dotyczacych rozporzadzenia Akcjami, z jakakolwiek osobg trzecig,

Nie stanowi naruszenia postanowien umowy:

v'sprzedaz przez Akcjonariusza Akcji o wartosci nie wiekszej niz 100 (sto) tysiecy ztotych firmie inwestycyjnej w celu $wiadczenia ustug animacji lub,

v'przeniesienie przez Akcjonariusza Akcji lub instrumentdéw finansowych uprawniajacych do objecia lub nabycia tych Akcji, na rzecz cztonkdédw jego rodziny lub podmiotu
utworzonego dla potrzeb planowania majgtkowego lub innej formy zarzadzania majatkiem wtasnym Akcjonariusza, o ile nabywcy tych Akcji lub nabywcy wyzej

wymienionych instrumentow finansowych zobowigza sie, w formie umowy zawartej ze Spotka oraz z DM Navigator, do przestrzegania ograniczen okreslonych w
Umowie;

v'przeniesienie przez Akcjonariusza wtasnosci nie wiecej niz 3% (trzy procent) Akcji pomiedzy dotychczasowymi akcjonariuszami Spétki lub podmiotami od nich zaleznymi
lub pomiedzy osobami petnigcymi funkcje zarzgdcze, nadzorcze, kluczowymi pracownikami lub wspotpracownikami Spoftki, o ile nabywecy tych Akcji lub nabywcy wyzej

wymienionych instrumentow finansowych zobowigza sie, w formie umowy zawartej ze Spotka oraz z DM Navigator, do przestrzegania ograniczen okreslonych w
Umowie.

30



Umowy lock-up

Umowa lock-up ze Spotka

Spotka, w okresie od daty wejscia w zycie umowy lock-up do 31 lipca 2022 r., zobowigzuje sie do nie podejmowania nastepujgcych czynnosci bgdz dziatan majgcych na
celu:

v’ oferowanie jakichkolwiek nowych akcji Spo6tki lub,
v'ogtaszanie zamiaru oferowania nowych akcji Spétki lub,

v'emisje jakichkolwiek instrumentéw finansowych zamiennych lub wymiennych na akcje Spoétki lub instrumentéw finansowych, ktore w jakikolwiek inny sposdb
uprawniatyby do objecia lub nabycia akcji Spotki lub,

v'dokonywanie jakiejkolwiek transakcji (wtacznie z transakcjg wigzaca sie z wykorzystaniem instrumentdéw pochodnych), ktérej skutek bytby podobny do sprzedazy
akcji Spotki lub,

v'sktadanie jakichkolwiek wnioskow o zwotanie lub podjecie przez Walne Zgromadzenie Sp6tki uchwat dotyczacych czynnosci okreslonych powyzej,

v'emitowanie kolejnych serii akcji po cenie emisyjnej 1 emitowanej akcji nizszej niz cena emisyjna 1 Akcji Oferowanej serii D1;

Bez uprzedniej pisemnej zgody Domu Maklerskiego Navigator S.A.

Nie stanowi naruszenia postanowien umowy emisja przez Spotke nowych akcji, obligacji zamiennych na akcje lub obligacji z prawem pierwszenstwa lub instrumentow
finansowych, ktore w jakikolwiek inny sposdb uprawniatyby do objecia lub nabycia akcji Spotki:

v'w sytuacji gdy wartos$¢ Oferty Akcji Oferowanych serii D1 bedzie mniejsza niz 5 (pie¢) miliondw ztotych lub,

v'w celu wydania akcji Spotki udziatowcom lub akcjonariuszom innego przejmowanego podmiotu z zastrzezeniem, ze w takim przypadku cena emisyjna 1 emitowanej
akcji bedzie nie nizsza niz cena emisyjna 1 Akcji Oferowanej serii D1, lub,

v'w celu realizacji przez Spotke programu motywacyjnego dla oséb uprawnionych.

31



truktura wtasnosciowa

Akcjonariusze Liczba akcji Udziat w kapitale Udziat w gtosach
Thomas Bi-rk i spadkobiercy 750 000 37.7% 37.7%
Martina Birka

Robert Strzelecki 742 012 37,3% 37,3%
Mateusz Andrzejewski 110 000 5,5% 5,5%
Thomas Birk 11 288 0,6% 0,6%
Spadkobiercy Martina Birka 6 876 0,3% 0,3%
Pozostali 191 201 9,6% 9,6%
Nowi akcjonariusze 180 000 9,0% 9,0%
Razem 1991 377 100% 100%

Nowi akcjonariusze

9%

Pozostali
10%

Robert Strzelecki
37%

Wszystkie akcje Spotki TenderHut S.A. sg akcjami zwykiymi na okaziciela

Thomas Birk i
spadkobiercy
38%



Harmonogram

Harmonogram Oferty Publicznej

Terminy (2021 r.)

Publikacja Memorandum 12 lipca

Rozpoczecie przyjmowania zapisOw i wptat na akcje po Cenie Maksymalne; 12 lipca

Zakonczenie przyjmowania zapisow i wptat na akcje po Cenie Maksymalnej 21 lipca
15— 22 lipca

Budowa ksiegi popytu (book-building) wsréd wybranych przez Firme Inwestycyjng inwestorow

(do godz. 15:00)

Ustalenie Ceny Emisyjnej i ewentualny podziat Oferty na transze (ustalenie liczby Akcji Serii D1
oferowanych w poszczegolnych transzach)

Nie pdzniej niz 22 lipca

Przyjmowanie zapisow i wptat uzupetniajgcych w przypadku braku podziatu Oferty na Transze
(lub zapisow i wptat w Transzy Duzych Inwestorow w przypadku podziatu Oferty na Transze)

23 —27 lipca

Ewentualne sktadanie zapisow przez inwestoréw zastepczych

28 lipca

Przydziat Akcji Oferowanych

Nie pozniej niz 29 lipca

Podanie wynikow Oferty do publicznej wiadomosci

Nie pozniej niz 29 lipca

Ewentualny zwrot nadptaconych kwot (w przypadku nadsubskrypcji lub wystgpienia roznicy
pomiedzy Ceng Maksymalng a Ceng Emisyjna)

Nie pozniej niz 2 sierpnia
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LabTech 27 et M0N0/ Labs

/\ Mixed Reality
w laboratoriach

. Wolne rece laboranta i nieskonczony ekran
komputera zawsze przed oczami

. /wiekszenie efektywnosci pracy laboratorium,
optymalizacja pracy zdalnej, poprawa
bezpieczenstwa pracy

. Wspieranie zarzadzania pracg w laboratorium: lista

zadan, wykonywanie procedur krok po kroku

. Kalibracja urzadzen laboratoryjnych
o Szukanie probek i wynikow badan
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PropTech/WorkTech/ & zonifero
Smart Work Place

/\ Automatyzacja

| optymalizacja miejsca
pracy

. Rezerwacja biurek, sal konferencyjnych, parkingow
. Bezdotykowe otwieranie drzwi, wzywanie wind
. Zarzgdzanie SMART przestrzenig biurowa
. . Wsparcie pracy hybrydowej i powrotu do biur
9 Rezerwacja miejsc parkingowych i y w postpandemicznej rzeczywistosci
* v | | a . Podpisane kontrakty: najwieksi developerzy
' | | jak Cavatina, Microsoft, Wirtualna Polska




MedTech

) HE Microsoft
Holo4Med B™ HoloLens

/\ Mixed Reality
w placowkach
medycznych

. /wiekszenie szansy uratowania ludzkiego zycia
poprzez dostep do danych "tu i teraz"

. Zmiana sposobu komunikacji ze szpitalnymi
systemami informatycznymi

. Bezpieczenstwo personelu w strefach zagrozenia

epidemiologicznego
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HRTech/EduTech Upérion
Gamifikacja

Grow visibly taller

;\ Platforma grywalizacyjna
@ Ranking wszystkich uzytkownikéw m Ot ! W u .I a Ca

"3

A [ Y 4
w
! - . <
-3 X i
] - .
1
& AR '
v S
5> i
-~ &
d a { 3
= Y =
v ‘ 1 ” x
~ 1 (]
¥ o oY
o Y 2

. Wzrost motywacji i zaangazowania pracownikow w
realizacji celow i zadan

. Potgczenie technik grywalizacyjnych znanych

w sektorze gamingowym, psychologii motywacji
. pozwala osiggac zaktadane KPls pracownikow

i catych zespotow bez zwiekszania naktadow

na benefity finansowe
o Wdrozenia ESOP
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ProTecT
HUT

SOFTWare
HUT

-——— E >< ExtraHut

LEGdL
HUT

*udziat segmentu w przychodach 2020

|
s 2017: rok wtaczenia do grupy I

s 100% udziatu w kapitale Lo e - -
% Siedziba w Biatymstoku

SOLUTION
4L.aBS

s 2015: rok wtgczenia do grupy
s 100% udziatu w kapitale
*» Siedziba w Biatymstoku

4

)

*%

2015: rok wtaczenia do grupy
100% udziatu w kapitale
» Siedziba w Biatymstoku

4

L)

*%

4

L)

L)

4

» 2018: rok wtaczenia do grupy
* 100% udziatu w kapitale
» Siedziba w Biatymstoku

L)

NS

L 4

X4

L)

L)

2016: rok wtgczenia do grupy
100% udziatu w kapitale
Siedziba w Biatymstoku

0.0

4

L)

*

ﬁ TenberHurT

Venture Building
| %> zonifero

_—— -

% 2020: rok wtgczenia do grupy
s 100% udziatu w kapitale
% Siedziba w Biatymstoku

- HoLo/JF | abs

» 2020: rok wtaczenia do grupy
»* 89,3% udziatu w kapitale
» Siedziba w Biatymstoku

Grow 090

--- yUperion

Grow visibly taller

s 2019: rok wtgczenia do grupy
% 90,9% udziatu w kapitale
¢ Siedziba w Biatymstoku

» 2020: rok wtaczenia do grupy
** 100% udziatu w kapitale
** Siedziba w Biatymstoku



* wskaznik EV/EBITDA oraz P/E w oparciu o LTM

** dla spotek polskich wyniki finansowe i wskazniki w oparciu o LTM

***x dla spotek zagranicznych uwzgledniono prognozy wynikow finansowych na
2021 .

Zrédto: Reuters, dane finansowe spoétek aktualne na dzien 15 czerwca 2021 r.,

obliczenia wtasne

Nazwa Rynek Waluta Kapitalizacja Przychody EBITDA [mIn] Zysk EV/EBITDA C/z
spotki notowania (mln) ze sprzedazy netto [min]
Spyrosoft S.A. Polska PLN 264,7 123,2 23,1 15,0 10,9x 17,6x
PGS Software S.A. Polska PLN 505,9 146,6 28,4 24,6 17,3x 20,6x
Passus S.A. Polska PLN 95,8 52,1 9,6 5,1 9,7x 18,8x
K2 Holding S.A. Polska PLN 56,8 124,8 14,9 4,1 3,5x 13,9x
LSI Software S.A. Polska PLN 53,8 38,2 2,2 -1,8 20,1x -
Epam Systems INC USA USD 28 665,5 3 449,7 656,6 458,2 58,4x 85,0x
Globant SA USA USD 3853,1 1135,0 226,1 141,2 53,2x 141,4x

TenderHut S.A.

Polska




Robert Strzelecki, CEO
gielda@tenderhut.com

www.tenderhut.com
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Nota
prawna

Zawartosc niniejszej prezentacji jest chroniona prawem autorskim. Wszystkie teksty, grafiki, zdjecia, dzwiek, animacje i filmy oraz ich uktad w prezentacji sg chronione
ustawg o ochronie praw autorskich i prawach pokrewnych oraz innymiobowigzujgcymi przepisami prawa. Nieuprawnione korzystanie z jakichkolwiek materiatow
zawartych w tej prezentacji moze stanowic naruszenie praw autorskich. Materiaty dostepne w tej prezentacji nie mogg by¢ modyfikowane, powielane, ujawniane ani
wykonywane publicznie, rozpowszechniane lub wykorzystywane do innych celow publicznych lub komercyjnych, chyba ze jest to wyraznie dozwolone na pismie przez
TenderHut S.A. Kopiowanie w celach komercyjnych, rozpowszechnianie, modyfikowanie lub nabywanie tresci niniejszej prezentacji przez osoby trzecie jest surowo
zabronione. Prezentacja moze zawiera¢ odniesienia do oferty produktoéw i ustug firm i osob trzecich. Warunki korzystania z produktéw i ustug osob trzecich s3

okreslane przez osoby trzecie. TenderHut S.A. nie ponosi odpowiedzialnosci za warunki i konsekwencje korzystania z ww. produktow i ustug przez stron trzecie.



